STRATEGY + DEVELOPMENT - OPTIVISATION ANCOMA

CONSULTING & INTERIM MANAGEMENT

CPM PriceCoach® Leistungsmodule fiir IT-Verantwortliche und Einkéufer

CPM PriceCoach® kann in verschiedenen Situationen fiir Preis-Validierungen verwendet werden:

CPME® Price Ranges

Ancoma analysiert iber das Informations-Netzwerk die
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CPM® Vendor Profiling
Die Preisvarianzen zwischen den Marktpreisen haben
Geographic distribution o mit der jeweiligen preislichen Leistungsfahigkeit des IT-
Central governance 2 ] Anbieters zu tun. Diese hangt von 5 Kostenbeeinflussern
Core competencies o ab: Geographie, Governance, Verhaltnis der Eigen- und
Company performance 4 ] Partnerleistungen, Geschaftsentwicklung und die
Operational maturity (5 ) betriebliche Maturitait. Ancoma hat diese Einfluss-
fow high faktoren durch ein wissenschaftlich gepriftes Modell

standardisiert und kann daraus Vorhersagen ableiten.

CPM® Vendor Ranking

comStractare Ancoma hat mit dem CPM® Vendor Profiling die

preisliche Leistungsfahigkeit von 52 nationalen und
i i i i i internationalen IT-Anbietern analysiert und kann diese

Erkenntnisse bezlglich der 6konomischen Rahmen-
bedingungen und der preislichen Leistungsfahigkeit in
Preisplausibilisierungen zu Gunsten des Kunden gewinn-
bringend einsetzen.
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Durch eine nach den Prinzipien von ITIL und eTOM
integrierten Prozesskosten-Analyse kann die Kompatibi-
litat zwischen den im IT-Service hinterlegten Vollkosten
und dem effektiven Nutzungsverhalten des Kunden
Uberprift werden. Die daraus gewonnenen Erkenntnisse
werden sehr haufig signifikante Optimierungspotenziale
offenlegen, ohne Einfluss auf die SLA-Parameter.

CPMP Optimise

Annal Spend Durch die Verwendung der Erkenntnisse von CPM®
5.07m 3.42m /67.5% Vendor Profiling und CPM® Potential Analysis fiihrt
- Ancoma zusammen mit dem Kunden Preisver-
handlungen mit den Anbietern durch und stellt dadurch

die Kompatibilitat zwischen dem Nutzungsverhalten und
° J— . dem Provider-Angebot wieder her. Einsparungen von bis
Romins BimeA s ke Mt zu 50% oder mehr sind keine Seltenheit.
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Kostenlose initiale Preispunkt-Anfragen an CPM PriceCoach® kénnen unter askme@ancoma.org oder
auf http://www.ancoma-group.net/benchmarks platziert werden.

29.10.2021 WWW.ancoma-group.net



http://www.ancoma-group.net/
mailto:askme@ancoma.org
http://www.ancoma-group.net/benchmarks

